FORMATION

TARIFICATION & CONTROLES

DE GESTION

Public concerné

Responsables de vente et du marketing, directeurs
ou directrices généraux-ales, des analystes, et tout
personnel chargé de l'aspect financier.

Validation

Certificat de formation

Programme

¢ Acceptation des cargaisons
¢ Responsabilités et droits des compagnies
* Redevances et taxes, et frais de taxation

e Frais de débours et contre-remboursement (COD)

e Formules de tarification
¢ Poids et volume a facturer

Obj

ectifs

Utilisation du TACT (« The Air Cargo Tariff »)
Calcul des redevances et taxes, frais de taxation,
frais de déboursement et dette

Determiner le poids a facturer et savoir calculer les
frais de transport

Evaluer le plafond des recettes d’une lettre de
transport aérien ou répartition de route aérienne
par le

« Multilateral Prorate Agreement »

Garantir et optimiser les recettes des cargaisons.

e Tarifications de base, tarifications par classe ou par marchandise

¢ Cas pratiques de tarifications

e Ventes inter-compagnies, « Multilateral Proration Agreements », et accords spéciaux de répartition

des recettes
e Garantir les recettes.

Méthode pédagogique active et innovante permettant aux apprenants d’étre
acteurs de la formation

| e + cCamas

Formateurs professionnels du métier pour vous apporter une réelle expertise

Des formations complétes sur les plans théorique et pratique.

www.camastraining.com

Camas

@rave
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